
















- Definição do layout da loja;

- Orientação e definição do ponto de venda;

- Apoio na inauguração;

- Treinamento dos funcionários;

- Comunicação local através da assessoria de imprensa e mídias digitais.



- Sistema completo de controle e gestão online;

- Centralização dos pedidos em um único local (Operador logístico);

- Visita do consultor na loja para orientações e suporte;

- Campanhas promocionais nacionais;

- Suporte do marketing em ações locais.



- Marca nacionalmente conhecida;

- Know-how operacional e de gestão de lojas;

- Serviço de atendimento ao cliente (sac);

- Investimento de marketing em ações nacionais e regionais;

- Lançamento de novos produtos;

- Mix variados de produtos (para todos os momentos do dia);

- Acompanhamento e controle de qualidade nutricional.



Os fornecedores homologados Montana Grill têm 
negociações de valores diferenciados.

Todos os produtos e serviços oferecidos para nossos rede são 

testados e aprovados criteriosamente seguindo os padrões de 

qualidade da rede.

























SOLIDEZ E RENTABILIDADE 

EM UM NEGÓCIO PERFEITO PARA VOCÊ. 
Quanto custa uma franquia ? 

A partir de R$ 440 mil* 

Quantos funcionários são necessários 

para minha franquia ? 

De 12 a 16 funcionários 

Qual é o faturamento médio de 

uma unidade da rede ? 

R$ l30 mil 

Qual é o prazo de retorno? 

A partir de 30 meses 

Qual é o valor da taxa de royalties? 

5% do faturamento bruto 

Qual é o valor da taxa de propaganda? 

2% do faturamento bruto 

Qual é o valor da taxa de franquia?

R$ 55 mil* 

*Não inclui ponto comercial.

Valores e números apresentados aproximados.

Será necessário fazer um estudo de acordo com a proposta.




